4C GROUP AG - Management Beratung seit 1997

Werkstudierende Sales Management (w/d/m)

Miinchen, Berlin, Frankfurt und Dusseldorf | 12-20 h | vor Ort und remote

Was du bei uns bewegst
Du hast Lust bei der Optimierung und Umsetzung von Vertriebsstrategien zu unterstiitzen,
um neue Kund:innen zu gewinnen und unsere Marktprasenz zu starken?

_ Du analysierst Kundendaten und bereitest diese zur Optimierung unserer
Vertriebsstrategie auf.

_ Du unterstiitzt bei der Akquise, Vorbereitung und Durchfiihrung von Kundenterminen
sowie bei der Pflege und Aktualisierung von Vertriebsunterlagen.

_ Du nutzt Social Media Kanale wie LinkedIn, um potentielle Kund:innen zu identifizieren.

_ Du fiihrst telefonische Erstansprachen von potenziellen Neukund:innen durch, um Termine
Zu vereinbaren.
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Frihzeitige Verantwortung Individualitat zahlt Lernen von Erfahrenen

Was uns beeindruckt
_ Erste Erfahrungen im Vertrieb, in der Kundenakquise odér in der Nutzung von CRM-Tools
sind von Vorteil.

_ Deine Kommunikationsstarke und intrinsische Motivatidn sowie deine strukturierte und

eigenstandige Arbeitsweise.

- _ Deine soliden Deutsch- und Englischkenntnisse auf Bﬁ iveau.

Deine individuelle Geschichte, die die Vielfalt in unserem Team erginzt.

Deine Karriere-Expedition mit uns
Neugierig? Klasse, dann klick ganz einfach auf
‘Jetzt bewerben’ und bewirb dich tber unser
Formular. Wir freuen uns auf dich!

Deine Ansprechpartnerin

Christina Staudinger
Dein Einstiegspaket
Fur 20 Std./Woche 1.500 EUR pro Monat


https://forms.microsoft.com/Pages/ResponsePage.aspx?id=XihPBuJ-EUmRjMMYXkxZpA1C-yim9XlOt_EFccbkxC9URU5LMVNDQjJQRDNUVkFLUVFCUlc5Rzg5Qy4u

